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□本刊记者：彭彦钧

访博瑞达机械（苏州）有限公司总经理黄远先生

“

中国市场对我们至关重要

瑞士 BRUDERER 公司是 Egon Bruderer 于 1943 年创立的，经过几十年在技术与服务方面的持续进步与创新，BRUDERER 公司目前

已经发展成为一家全球领先的冲压设备制造商。从创立至今，BRUDERER 已成高速度，高精度，高质量和高可靠性冲压技术的代名词，引领

高速精密冲压的技术发展和革新：1945 年，BRUDERER 推出了第一台偏心冲床 ；1958 年又推出首系列性能卓越的冲压和金属成形压力机；

1967年推出了第一台全质量平衡系统高速冲床；近些年，BRUDERER又研发出在冲压过程中对下死点进行动态闭环修正的独一无二的专利技术，

下死点的最高动态精度可以控制在 2 微米以内，给冲压行业带来了技术性的革命。BRUDERER 的成功可归功于三个特点：①创新的高品质产品。

②高质量的生产。③一个以客户为主导的高效的销售和服务网络。

BRUDERER 的高精度体现在无与伦比的动态精度，在高速运转的情况下都能控制下死点精度在正负 5 微米。高速度体现在 BRUDERER 冲

床能达到每分钟 2000 冲次的极高速度。而高质量和高可靠性是指 BRUDERER 冲床在正常使用的情况下能持续使用长达 30 年，甚至 40 年

之久。即使在使用多年之后，还有很高的转售价值。BRUDERER 提供给客户极宽的产品选择，冲压力从 18 吨到 250 吨，台面从 360mm 到

2700mm，送料机有 BBV机械辊式送料 /BSV伺服送料 /BZV夹式送料等多种选择。其中 BSTA 280和 BSTA 510在中国市场应用最为广泛。     

                                      公司邮箱：service@bruderer-press.com    网址：www.bruderer.com

BRUDERER 公司介绍

作
为高速冲床技

术领域的全球

领 导 者， 公

司所有员工始终‘以客

户为导向’。我们为客户

提供全方位的技术解决

方案，为客户降低成本、

帮助客户创造价值是我

们的目的。我们希望成

为客户最有价值的商业

伙伴，同时为了确保技

术上的领先地位，我们

在产品设计前期就开始

注重产品的环保性能，

这样从源头上就节省了

大量的能耗。所以我们

提供给客户的所有产品

和服务完全符合环保和相应的法律法规要

求。”博瑞达机械（苏州）有限公司总经理

黄远先生在接受记者采访时以简洁的语言

道出了博瑞达公司能够持续发展的成功所

在。

总部位于瑞士的 BRUDERER 集团（中

文名称：博瑞达）是一个家族企业，创立

于二十世纪四十年代初期，经过长达七十

多年的持续发展，如今已成为高速冲床设

备产品的全球领导品牌，为汽车零部件、

电子连接器、金属包装、马达芯片、金属

成形、轴承、钟表、造币、医疗等传统行

业以及 LED、新能源、锂电池等新兴行业

提供高速精密冲压设备。目前分布在瑞士、

中国及全球多个国家和地区的四百六十多

名工作人员正在为 BRUDERER 的发展尽

心竭力。黄远先生说：“BRUDERER 集

团在长达七十多年的经营历程中，发展状

况一直非常好。创新是 BRUDERER 集

团能够不断发展的强大动力。公司成立至

今，我们在全球销售的高速冲床设备达到

13650 台，至今仍有 12000 多台设备在

全球各地运转，从这一数字可以看出我们

的产品具有很长的使用寿命和卓越的产品

品质。我们的工作目标是为客户的产品提

供更高的附加值、改善客户的生产效率和

增强企业竞争力。”

进 入 本 世 纪

以来，中国市场的

巨 大 潜 力 引 起 了

BRUDERER 集 团

高层的关注，并于 

2003 年开始筹划进

入中国市场。2005

年，博瑞达机械（苏

州）有限公司在中国

苏州成立，标志着

BRUDERER 正式进

入中国市场。黄远先

生说：“对外开放以来，

中国的经济发展在全

球市场独领风骚，而

长三角地区又是中国

经济最发达的区域之

一。BRUDERER 选择

苏州作为迈进中国市

场的门户，足见我们

对中国市场的发展充

满信心。2009 年，我

们在广东东莞又成立

了一家公司，主要目

的是为中国南部客户

提供便捷的技术支持

和服务，这样极大地

满足了该区域客户的

需求。其实我们来到中国市场发展的目的

并不是为了降低成本，而是为了更好地贴

近中国市场和服务中国客户。中国市场竞

争虽然非常激烈，但是能够提供适合中国

客户的高速精密冲床的制造商还很少。而

且随着中国经济的发展，中国市场非常需

要具有高精度、高性能、长寿命的冲压设

备。在高速冲床领域，我们掌握着最先进

的技术，我们使用超一流的加工设备，从

产品设计到成品推出，我们的经验非常丰

富。我们把瑞士总部最先进的技术引进中

国，帮助中国客户提升产品的附加价值和

自身的竞争力，这是一个双赢效果。所以

我们对于进一步开拓中国市场充满信心。”

BRUDERER 认为，以人为本，就是

以优秀人才为企业生存和发展的根本保

证，员工对公司的忠诚度是企业得以成

功发展的重要因素之一。黄远先生指出：

“我们这个行业要求员工具备丰富的技术

经验，而且工作时间越长，就越具有丰富

的实践经验。瑞士家族企业的传统管理理

念，就是把公司的员工看作是家族成员，

方方面面照顾得非常周到和细致。在瑞士

总部，很多员工已经在 BRUDERER 公司

工作了几十年 , 直至退休，从这方面可以

看出 BRUDERER 员工对企业的忠诚度非

常高，这是我们与其他公司的不同之处。” 

BRUDERER 从人才的吸收、培训到激励员

工迈向成才之路，无不渗透着以人为本的

理念。拥有各类精英人才尤其是高级人才，

是BRUDERER创新制胜、占领市场的法宝。

黄远先生说：“在长期的发展过程中，我们

注重技术工人的培养，有很多员工的培养

是从学校开始。在我们

瑞士公司总部，很多员

工都是和公司一起成长

起来的。我们给员工提

供各种受培训教育的机

会和掌握新技术的机会，

然后在实际工作中运用，

让员工拥有成就感。同

时我们鼓励员工积极提

出改善建议。我们最终

的目的是提高员工的技

能和对工作的积极性，培养员工的责任感。

我们对客户的承诺是提供世界一流的产品

和服务，并帮助客户提高经济效益 . 同时

BRUDERER 非常注重承担企业的社会责

任。‘企业教育责任’是我们履行企业公民

职责的特有方式。黄远先生提到 , 在瑞士总

部，我们提供专业的培训师对职业学生进

行专业培训，同时我们鼓励这些学生参加

国际性的专业竞赛活动，以展示这些学生

的创造能力，这是体现我们社会责任内容

的一部分

中国市场现在已经进入更高层次的发

展阶段，对高速冲床设备的需求相应也在

提高。黄远先生说 ：“中国市场的进一步开

放，非常有利于我们公司的发展。开放可

以提高中国市场在国际上的竞争能力。现

在中国客户对高速冲床产品的技术要求越

来越高，这和我们的发展理念非常吻合，

对于我们来说是一个很好的发展机遇。中

国市场已经成为继德国和美国之后的第三

大市场，我们希望在未来几年的销售数量

能够有一个稳步增长。同时要加速把我们

在高速冲床领域的优势发挥出来，希望能

够为推动中国民族产业走向世界做出更大

的贡献。


